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- Joan Caba Muntada, Director General de TMI

“Nuestro objetivo es ser el referente como proveedor
de toda 1a linea de envasado en sacos”

écnicas Mecanicas  [ler-
denses, 5.1, (TMI) cuenta
‘con \iha trayectoria'de 9 afios
en el mercado nacional ejn-
ternacional coma proveedaor
‘Ulaves en mano ' de proyec
tos de ingenieria dedicada al
disefig, fabricacién y montaje de equipos de
dosificacitn, envasado y paletizacion de sa-
cos; cubriendo todala gama de maguinaria,
L3 empresa cuenta con una segunda linea
de negocio centrada en 1a automatizacion
de manipulacion industrial.

{Como fueron los origenes de TMI?

» TAMI fiie constituida en marzo de 2000
con el objetivo de dar servicio a una gran de-
mandaexistente 2n ¢l mercado relacionada
con la paletizacion de sacos. La solucion, ba-

sada en un producto de gran calidad, ba te-

nido una aceptacién muy alta por parte de
nuestras clientes. Hoy cubrimos toda la gama
de paletizadores con producto propio.

#0ué valoracion haria de su trayec-
toria?

¢ El primer paso que dimos fue distribuir
nuestros equipos de paletizada s nivel na-
cional, La respuesta recibida por parte del
mercado hasta ahora ha sido excelente, con
un crecimiento sostenido del 20% anual; in-
chiso en una epocn-:i: crisis como la actual.
El segundo paso esta orientado hacia una
etapa de expansidn tanto.de producto como

comercial, mediante la creacién de yna red
de ventas internacional ¥ a través de una pre-

-‘sencia permanente en las principales ferias

del sector; como Interpack en Alemania,
Emballage en Francia o Taropack en Polonia.

;Dbnde quieren llegar con esta ex-
pansion a nivel de producto?
& Nuestro departamento de 1+D estd desa-
rrallando 1a gama de ¢quipos de ensacado,
eon dos tecnologlas diferentes: la dosifi-
cacion mediante pesaje de productos a gra-
nel v la automatizacidn del ensa-
cade. Nuestra planificacion para
€] presente 2009 s desarrollar 3
la gama de maguinas FFS, tabu- |
lar y vertical - que presentamos
¢n el salon HISPACK - el coloca-
dor de sacos de boca abierta, las
ensacadoras semiatitomat-
casy la totalidad de siste- , [
mas de dosificaciényen
2{]1{) entraremos ‘en gl
ento de fos sacos de -1
w!-,u. Pe formapara-
lelt. mantendremos
nuestra segunda activi-
dad dirigida als auto:
matizacion industrial,
con paletizadores de ca-
jas, manipuladores de |
carga, eic. .
Creemos gue hayun huece = S
por cubrir como fabricante de

toda la linea de envasado de sacos. solucidn
hoy cubierta por integradores. El ser pro-
pietario de toda la recniologia se traduce en
uni extraordinario valor anadido para el
clients y nos abrira atn mas el caming ini-
ciado hacia la exportacitn.

{Para qué tipo de clientes trabajan?
» Durante los {iltimos anos, & gran motor
de crecimiento ha sido la construceidn, pero
hemos sabido preveer a tiempo el descenso
de su actividad, diversificando nuestras li-
neas de negocio hacia otros sectores, como
por ejemplo la alimentacién o la electréni-
eade consumo,

¢Cuiles son sus proyectos mas in-
mediatos?
o TMI estd en fase de expansion tanto de
capacidad y productos como de presencia
comercial. Tenemos previsto para antes de
que finalice el presente ejercicio un trasla-
do hacia unas nuevasinstalaciones, situa-
das muy cerca de las actuales, que multi-
plicaran por cuatro la capacidad
: pmduﬁﬁﬂcmhqlmm
‘en estos momentos, Este es-
fuerzo de mejora se com-
plementars con innnova-
=i ®ciones a nivel organizativo
: sobre |a gestion del cono-
. cimiento y manteniendo la
intensidad de la inversion a nivel comercial.

“Trabajaremos en la apertura de m:rcadm

€n zonas como &f Magreb y América Latina,
que completaran nuestra red actual de dis-
tribucion en la UE - Bélgica, Polonia,
Repiblica Checa, Bulgaria, Francia entre
OLros.
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Cnirevisias Natalia Fernandez, Directora Comercial de TXT e-solutions

“El modo mas adecuado de mejorar la competitividad
es optimizar la cadena de suministro”

XT e-solutions es un empresa-
especializada en ofrecer al mer-
cadosolucipnes de software en
‘el campo de la Supply Chain
Management Para conocer con
mayor detalle en qué consiste
-su labor; hablames con MNatalia
Fernandez, Directora Comercial de la compa-
fila én Espana.
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' Laﬂu[:rresa inicic su andadurs en 1989 en
Mndﬁdedmﬁ:hudnmmduhmdm
poner de oficinas en diversos paises europeos
v también en Nueva York: Eni sus comienzos, la
empresa se centraba en el desarmoflo de herra-
mientas parala planificacion de la produccion,
mpmvhquedsmmpamupnmim
todo el funcionamient decualquiér compafiia
pasaba por Ia gestion de la cadena de suminis-
tro. Asi paci¢ TXTPERFORM, nuestra solucian
estrellay el afio pasado se lanzd el TXTPER-
FORM2008 en linea con |as actuales necesida-
des de las empresas, de aunar las més svanza-
das funcionalidades de planificacion un elevado
nivel de visihilidad a lo largo de toda la cadena
de suministro y los relativos procesos de ne-
gocio.

{Qué ventajas aporta TXTPER-
FORMzo008?

+ En particular, TXTPERFORM2008 ofrece
una combinacidn (mica de Supply Chain y
Performance Management. Se trata de una he-
rramienta que permite planificar anakizary ges-

tionar toda la cadens de suministro (SCM), lo
qmsetmlmmunmwdemﬁndﬂm—
gendelos posibles deade ung pers-

global. Dicho de otro modo, 1a splica-

pectiva
rion no solo afecta al SCM. sino tambiénala

gestion de! negocio en si, lo que supone obte-

mmmmﬂemmﬁdehmpeunwdwiy -

de los beneficios de Ls empresa. Hablo, por
la, demdammudestmks,dehmmdela
caamas de una sincronizacion de las

vo en los indices finan-

jrtenerune:&cm | ]
e Cash-to-Cash

cieros como el £

TXT CROUP: :
UNA EMPRESA GLOBAL

permite acelerar los procesos.

TXT Group tiene una fuerte pre-
sencia en todo ¢l mundo gracias
a sus s filiales, que se ocupan
de poner a disposicion de sus
clienites sus 20 afos de expe-
riencia en el campo dela Supply
Chain Management, Con 600
empleados, mas de 650 clientes
v una factaracién de 57'6 millo-
nes de euros'en 2008, la compa-
fila cotiza desde el afio 2000 &0
12 Bolsa de Milan
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des de cada sectory de cadmd.{m&&ems,de—
biasee ficll de usar, de modo que eptamos por
unainterfiz basada en Excel que permite ol usua-
tiohacerse mh:pﬁcmﬁ:ﬂgmmdnr&iﬁw
mmihwymmpﬁhsm&m,pmem-
madetodo, TXTPERFORM2008 es

mienta gue aborda hmfnd:hcaﬂmdem-
mimistro de principio 2 finy modelizaos procesos:
denegxnmwﬁmymumlﬁmhm
prmmmnpuedmﬁar el Sales & Operations

solidar, tanto en Europa como en los Estados
Unidos: Para ello, la mtencitnes contimiar afre-
ciendo de forma directa nuestras sohiciones de

. software, pero también desarrollur cansles indi-

rectos de distribucitn a través de acuerdos estra-
&pmsmpnmmmmuﬁ.&w
firmemente queel modo mis adecuado de mejo-

rar lacompetitividad es Ilmfmtda
mmymmmummm
damental para cualquier empresa.
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TXTREREORMz2008 ofrece una combinacion
-dinica de incelligence y tecnologfa. Esta aso-
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